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Medellin volvio a rugir con la 172
edicion de la Feria de las 2
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realizé el lanzamiento oficial de
su nuevo Kit de Arrastre. Mas que
un producto, representa la —
promesa de la marca de ofrecer :
desempeno superior y calidad
comprobada, reafirmando a Kross
como un referente técnico dentro
de la industria de las moto partes.

KREOSS
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Uno dé Jos momentos mas emocionantes de:nuestra participacion fue la
entrega de los Golden Ticket, una dinamica que premio a tres ganadores con
un exclusivo kit compuesto porun casco, pastillas y lubricante. Esta actividad
no solo generd expectativa y participacion en el stand, sino que reforzo el
winculo cercano de Kross con su comunidad de motociclistas.




Por primera vez, Tienda
Chaneme se sumoé con una
boutique exclusiva que
reforzo la presencia de
nuestras marcas y ofrecié una
experiencia personalizada a los
visitantes. Una apuesta que
genero cercania, fortalecio la
relacion con el publicoy
consolidd la vision de seguir
creciendo juntos.



COMPARTIDO

El éxito de nuestras marcas
en la F2R 2025 confirma que
la innovacion no solo esta en
los productos, sino también en
la forma de presentarlos y
compartirlos con el mercado.
Con el lanzamiento del Kit de
Arrastre, el portafolio de
Petronas Sprinta y un stand
que integré tecnologia y
cercania, Kross reafirmo su
papel como un actor clave en
la industria, impulsando
negocios, talento y desarrollo
para la region.












El 2025 fue un ano de
crecimiento acelerado
para la industria de la
movilidad en Colombia.
Las cifras de ventas de
motocicletas alcanzaron
récords, confirmando la
importancia del sector
motero en la economia
nacional. Este auge no
solo refleja la preferencia
de los colombianos por
un medio de transporte
agil y eficiente, sino
también el dinamismo de
las marcas que
acompanan ese recorrido.

En ese escenario, Grupo
<a> Autopartes reafirmo
su compromiso con la
innovacion, la calidad y
la cobertura total del
mercado automotriz y
motero, consolidando un
ano lleno de
lanzamientos en sus
diferentes lineas de
producto.

UN PORTAFOLIO MAS
AMPLIO PARA TODOS
LOS CAMINOS

Durante 2025, el grupo
presentd mas de 220
nuevos lanzamientos,
fortaleciendo su
presencia en los
segmentos de
motocicletas, autos,
vehiculos pesados y
magqguinaria agricola.

Kross ampli6 su
portafolio con kits de
arrastre, kits sprocket,
cadenasy pastillas de
freno, acompanando el
crecimiento del parque
motero con soluciones
que priorizan el
rendimiento, la
durabilidad y la
seguridad.

TX Pro se consolido
como referente en
pastillas de freno tanto
para motos como para
autos, manteniendo su
enfoque en la eficiencia y
el control.

Grupo <a> autopartes Innovamos

para que el movimiento

nunca se detenga.

fuerte

Gabriel, con una
apuesta por la tecnologia en
suspension, lanzé mas de 70

referencias nuevas entre
amortiguadores, periféricos,
bolsas de aire y componentes
pesados, cubriendo desde
motocicletas hasta vehiculos
de carga.



Grupo <a>
Autopartes reafirmoé
SuU compromiso con
la innovacion, |a
calidad y la cobertura
total del mercado
automotriz y motero

En ese escenario,
GRUPO <A>
Autopartes reafirmo
su compromiso con la
innovacion,




Imal reforzo su especialidad
en ballestas y resortes
helicoidales, mientras que
Bonem y BWB
impulsaron la linea
agricola y automotriz con
nuevas referencias en
discos, herramientas,
embragues y actuadores.

Finalmente, Incolbest
amplioé su portafolio con
soluciones de frenado para
autos y vehiculos pesados,
fortaleciendo el alcance del
grupo en la categoria de
seguridad.

UNA MIRADA AL FUTURO
SOBRE RUEDAS

El crecimiento del mercado
motero y automotriz en
Colombia marca el inicio de
una nueva etapa de
oportunidades. Grupo <a>
autopartes avanza en su
proposito de ofrecer un
portafolio integral que
responda a las tendencias
de movilidad, sostenibilidad
y seguridad.

Cada lanzamiento es el
resultado de un trabajo
colaborativo que une
ingenieria, innovacion y
pasion por el movimiento.
Porque cuando la industria
se transforma, Grupo <a>
autopartes evoluciona con
ella, impulsando el
desarrollo del paisy
manteniendo en marcha el
motor de quienes se
mueven cada dia por
Colombia.

Grupo <a> autopartes
Innovamos para que el
movimiento nunca se
detenga.






ORGULLO COLOMBIANO,
CALIDAD GLOBAL

La alianza con esta ensambladora en
Brasil representa un paso firme hacia la
expansion internacional de Grupo <a>

Autopartes. Cada rin Madeal es el
resultado de un proceso de ingenieria

de precision, innovacién en materiales y

estrictos controles de calidad que
garantizan seguridad, durabilidad y
desempeno.

Este avance es también un
reconocimiento al trabajo de cientos de
personas que, desde nuestras plantas,
laboratorios y oficinas, hacen posible que
la industria nacional trascienda fronteras.
En cada rin Madeal hay una historia de
compromiso, tecnologia y pasion por el
movimiento.

MOVILIDAD CON SELLO LATINOAMERICANO

El desarrollo de la cadena de valor automotriz en la region depende de Ia
colaboracion entre paises, empresas y personas que creen en el potencial de
Latinoamérica para producir con excelencia. Desde Colombia, Madeal y Grupo
<a> Autopartes aportan su experiencia a esta evolucion, reafirmando su papel
como socios estratégicos para la movilidad sostenible y de alto rendimiento.

Mirando hacia adelante, el compromiso es seguir innovando, fortaleciendo la
presencia internacional y demostrando que en nuestro pais se fabrican productos
que cumplen y superan los estandares de los grandes fabricantes del mundo.
Porque mas alla de las ruedas que impulsan los vehiculos, hay una conviccién
que nos mueve: el futuro se construye con calidad, confianza y orgullo por lo que
somos capaces de hacer.

Grupo <a> Autopartes, Ingenieria que mueve al mundo.
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ATERRIZA EN PERU

LA REVOLUCION DEL CONTROL Y
LA CONDUCCION

El rugido de los motores
peruanos tiene un nuevo
eco, el de lainnovacion, la
calidad y el respaldo de
Gabriel. Mas que un
relanzamiento, la llegada de
esta iconica marca de
amortiguadores a Peru es
una declaracion audaz, una
promesa de desempeno,
seguridad y confianza que
transformara la experiencia
de conduccion en el pais.

La propu
Gabriel
mercado p

Gabriel no solo ha
renovado su imagen; ha
fortalecido su compromiso
de liderar el mercado con
tecnologia de vanguardia.
Este paso estratégico busca
satisfacer a un publico que,
como el peruano, es
exigente y sabe valorar la
calidad que se siente en
cada curva y cada trayecto.

Gabriel. Mas que un relanzamiento, la llegada de esta
iconica marca de amortiguadores a Peru es una
declaracion audaz.



LO NUESTRO

INTERNACIONAL

La propuesta de Gabriel para el mercado peruano es
directa y robusta, enfocada en las dos tecnologias
que definen el confort y la seguridad:

Estructura McPherson: Mas que un simple amortiguador, es un
sistema de alto rendimiento. Con su mayor espesor de tubo y
diametro de eje, ofrece una estabilidad superior y una
operacion suave. Es la solucion ideal para vehiculos vy
camionetas que enfrentan las rutas mas demandantes,
garantizando una durabilidad excepcional y una estructura
confiable.

onforty Estructura Convencional: Un clasico reinventado. Mantiene los
guridad estandares de innovacion y fiabilidad que caracterizan a Gabriel.
Su tubo reforzado y eje de mayor diametro aseguran un
desempeno estable y sequro a largo plazo. Es |la pieza clave para
aquellos que buscan un control absoluto en cada kilometro.

Con estas referencias, Gabriel garantiza no solo una conduccion
mas comoda, sino también un mejor control en carretera,
aportando la resistencia y la confilanza que conductores y
~ talleres necesitan para enfrentar cualquier desafio vial.




El desembarco de Gabriel fue una
v\rdadera gira por el pals recorriendo

“Meiudades clave como Trujillo, Arequipa

y Lima. Durante estas paradas, la marca
no solo preé’éﬁ@su nueva imagen, sino
que también reafirmé su filosofia a

“través de capacitacionesy encuentros.

. o i :
La“diferencia de Gabriel reside en sus

pilares: tecnologia robusta, que resiste
las condiciones mas duras; desempeno
superior, que se siente en cada
movimiento; y un respaldo
inquebrantable, que acompafa al
conductor en cada etapa.

Perd es un mercado estratégico
para Gabriel, un lugar donde el
crecimiento es mutuo. Por eso, el
portafolio ofrecido no solo busca
competir, sino establecer un nuevo
estandar de valor que combine
innovacion, seggridac{y respaldo.
R

En Gabiriel, el relanzamiento no es
solo de una marca; es de una
actitud. Una actitud de
compromiso, de excelencia y de
futuro. Hoy, con-la certeza de quien
llega para quedarse “Gabriel dice
con _*orgullo. Perd, llegamos para

-

“crecer juntos.




LO NUESTRO
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LONUESTRO
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Grupo <a> y Tienda Chaneme

presentes en el Concurso Nacional de
Tractomulas en Reversa de Samaca 2025

UN HOMENAJE A LOS HEROES DE LA
CARRETERA

El Concurso Nacional de Tractomulas
en Reversa de Samaca es mucho mas
gue una competencia. Es el corazén del
sector transportador, un encuentro
que rinde tributo a la destreza y la
pasion de quienes, dia tras dia, recorren
los caminos del pais. Celebrado en
honor a la Virgen del Carmen, este
evento es una manifestacion de
tradicion y habilidad, un escenario que
nos recuerda la vital importancia de
estos profesionales en el motor de
nuestra economia. Para nosotros, en el
Grupo <a>, estar presentes fue un
honor y una reafirmacion de nuestro
compromiso inquebrantable con los
transportadores.

Il » o) ooo 0= 3

UN PUENTE ENTRE LA TRADICION Y
LA INNOVACION

Nuestra participacion con Tienda
Chaneme, nuestra plataforma de
e-commerce, no fue wuna simple
exhibicion. Fue una declaracion de
principios.

Entendemos que el gremio
transportador, con toda su tradicion,
también  evoluciona 'y necesita
soluciones que conecten su legado con
las exigencias del mundo moderno.

En nuestro stand, pudimos mostrar la
calidad y el respaldo que ofrecen
nuestras marcas del segmento pesado,
IMAL e INCOLBEST, lideres en
autopartes de alta calidad. Ademas,
exhibimos los productos de marcas
aliadas estratégicas como PETRONAS,
que garantiza la maxima proteccion y
rendimiento con sus lubricantes, y
MARSHAL TIRE, un nombre sinbnimo
de seguridad y durabilidad en llantas.
Ver la emocion en sus rostros al
reencontrarse con marcas que los han
acompanado por anos nos llena de
orgullo 'y nos motiva a seguir
innovando para ellos.



LONUESTRO
NACIONAL BN

Lo que virrios "en Samaga fue una verdadera
sinfonia dé ‘Moy ded|cé&|on Los participantes
_no solo mostraron una-habilidad impécablé para i
brar estos gigantes_gél asfalto; exhibieron
ofunda conexion con sus maguinas y con
ficio. Para nosotros, este evento fue la
' ar que no solo
S,  ofrecemos
juridad y la
nprometidos
S carreteras,
on orgullo.
radicion que
|a“carretera.
cer a este
y tecnologia

€sta es una promesa ql
Nos enorgullece ser pa
celebra a los verdadero
~ Seguiremos trabajando:
gremio, uniendo nuestra
con su pasion y dedicacior
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LA NUEVA

ERA DIGITAL
DE GRUPO <A>
AUTOPARTES

CON TIENDA
CHANEME

En Grupo <a> autopartes estamos en
constante movimiento. Este ano marco
un hito en nuestro camino hacia la
transformacion digital con el
lanzamiento de nuestro e-commerce
oficial Tienda Chaneme, un espacio
disenado para acercar nuestras marcas
y productos a todos los rincones del
pais.

Tienda Chaneme es una plataforma de
conexion entre nuestro portafolio, los
clientes y nuestros colaboradores. Con
ella, abrimos una nueva etapa que
combina  tecnologia, servicio vy
accesibilidad, permitiendo que tanto
los empleados como el publico en
general disfruten de los beneficios de
comprar autopartes de calidad con
confianza, respaldoy precios altamente
competitivos.

DESCUENTOS QUE IMPULSAN,
CALIDAD QUE CONECTA

Uno de los grandes logros de es
lanzamiento ha sido  ofrecer
beneficios  exclusivos para los
empleados del grupo, quienes ahora
pueden acceder a descuentos
especiales en una amplia gama de
autopartes. Esta iniciativa refuerza
nuestro compromiso interno, cuidar y
reconocer a quienes hacen posible el
movimiento diario de la organizacion.

Pero la transformacién va mas alla. A
través del e-commerce, hemos
llevado nuestro portafolio completo al
cliente final, con la comodidad de
comprar desde cualquier lugar, la
garantia de un producto original y la
seguridad de un proceso respaldado
por la trayectoria de Grupo <a>
autopartes.




UN PORTAFOLIO QUE

EVOLUCIONA CON EL
MERCADO

Con Tienda Chaneme, marcas como
Gabriel, Kross, TX Pro, Madeal, Imal,
Incolbest, Petronas y BWB estan ahora al
alcance de todos, fortaleciendo nuestra
presencia digital y ofreciendo soluciones
para motos, autos y vehiculos pesados.

Ademas, esta plataforma nos permite
escuchar mejor a los usuarios, conocer sus
necesidades reales y seguir mejorando
nuestra oferta con base en datos,

experiencia y cercania.

TRANSFORMACION QUE IMPULSA EL FUTURO

Este lanzamiento no es solo un
paso tecnoldgico; es un cambio
cultural. Es la muestra de que en
Grupo <a> seguimos
evolucionando para mantenernos
a la vanguardia de la industria,
apostando por la digitalizacion, la
experiencia del cliente y |Ia
innovacion continua.

Porque transformarse no es solo
adaptarse al cambio, sino liderarlo.
Y hoy, con Tienda Chaneme, lo
estamos haciendo, conectando el
pasado industrial con la presente
digital para seguir moviendo el

futuro del pais.
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LA REVOLUCION EN
EL TRANSPORTE

DE CARGA, UNIFLOW
S| REDEFINE LA

El sector del transporte de carga, pilar
fundamental de la economia, se enfrenta
constantemente al desafio de equilibrar
la eficiencia, la seguridad y, sobre todo, la
durabilidad de sus flotas. En este
contexto, la tecnologia de suspension
juega un papel critico, a menudo pasado
por alto hasta que fallos prematuros o un
control deficiente impactan
directamente en la operacion.

El proyecto Uniflow, desarrollado por
Gabriel - Colombia, emerge como una
solucion innovadora que no solo aborda
estas problemadticas, sino que establece
un nuevo estdndar global en el disefo
de amortiguadores.

ADAPTACION DINAMICA:
EL FIN DEL DESGCASTE
PREMATURO

Tradicionalmente, un amortiguador
esta disenado para soportar las cargas
del vehiculo a plena capacidad. El
problema surge cuando el vehiculo
opera sin carga: las mismas fuerzas son
recibidas por el chasis, las llantas y los
bujes, provocando un desgaste
prematuro. En el caso de camionetas
de plataforma, por ejemplo, al
descargarlas se perciben como
brinconas porque el amortiguador
resulta excesivamente duro.

Uniflow nace de la necesidad de un
amortiguador que se adapte a la
carga. En su version dindmica, se
acopla a Ilas bombonas de los
vehiculos con suspension neumadtica.

Cuando el vehiculo se carga, las
bombonas se inflan, aumentando la
presion y ajustando el perfil de carga
del amortiguador. Por el contrario, al
descargarse, las bombonas se
desinflan y el amortiguador ajusta su
perfil para volverse mas suave vy
mantener el vehiculo nivelado.

Este ajuste constante tiene
implicaciones que van mas alla de la
simple comodidad. La funcidon
principal de un amortiguador es
mantener las ruedas sobre el piso para
garantizar el control. Un vehiculo bien
amortiguado maximiza el contacto de
las ruedas, lo que se traduce
directamente en un menor desgaste
de las llantas. Ademas, al asegurar que
el amortiguador transfiera
correctamente las cargasy no el chasis,
se reduce la probabilidad de fisuras y
desgaste estructural, un problema
comun en los traileres.



UNA COMBINACION
TECNOLOGICA
INEDITA

LA INNOVACION ES
SINONIMO DE EFICIENCIA

La durabilidad se ve reforzada por un control superior de la
temperatura. En condiciones de alta frecuencia o carga pesada,
los amortiguadores se calientan.

El sobrecalentamiento del aceite puede danar los sellos y
provocar fugas. Gracias a su tecnologia de construccion, Uniflow
opera a una temperatura mucho mas baja, refrigerando de
forma mas eficiente que un amortiguador convencional.
Esto permite que el aceite se mantenga frio.en escenarios de
alta exigencia, prolongando la vida util del componente.




BENEFICIO

DEL MONOTUBO:

El monotubo es superior en la conservacion de su perfil de carga, ya que utiliza
un piston flotante para separar el gas nitréogeno del aceite. Esta separacion
evita que el aceite entre en ebullicion o genere burbujas (cavitacion) en
condiciones de alta exigencia, un problema que puede causar una caida en el
perfil de carga en el disefio Bitubo.

Uniflow integra ambas caracteristicas, ofreciendo un diseno Bitubo que
también incorpora un piston flotante para dividir el nitrogeno del aceite. Esto
resulta en un amortiguador robusto, con un perfil de carga estable, ideal para
la exigencia continua del transporte de carga.

Finalmente, el proyecto Uniflow destaca por democratizar la tecnologia dinamica.
Otros amortiguadores dinamicos del mercado, a menudo reservados para vehiculos
de alta gama, requieren una ECU o un computador aparte para su funcionamiento.
Estos sistemas son costosos, delicados y emplean solenoides para ajustar el perfil de
carga. Uniflow, en cambio, no es un amortiguador electrénico. Su ajuste
dindmico, basado en la presion del sistema neumdtico, reduce drdsticamente
el costo, posiciondndolo como una tecnologia altamente innovadora y
accesible para vehiculos de carga, tanto con suspension neumdtica como
rigida.

El desarrollo de Uniflow, ideado para el mercado de carga, particularmente para el
parque vehicular americano y en general para cualquier tractocamidén o camion, es
una muestra de que la innovaciéon no tiene fronteras. Es un avance significativo
que mejora el control vehicular, disminuye los costos operativos por desgaste
de llantas y componentes, y extiende la vida util de un elemento tan vital como
el amortiguador, haciendo de Uniflow un caso de éxito y un punto de inflexion
en la ingenieria de suspension.




VENDA,

ACUMULE
Y GANE

Un programa de
Incentivos para
nuestros aliados
estratégicos

En Grupo <a>
autopartes lanzamos
una nueva iniciativa
para reconocer la labor
de los vendedores de
mostrador que
impulsan nuestras
marcas.

A través del programa
Venda, Acumule y
Gane 2025, buscamos
incentivar las ventas de
lineas de productos
seleccionadas mediante
un sistema de
acumulacion de puntos
canjeables por dinero en
efectivo.

Este articulo detalla
nuestra metodologia de
la promociony los
productos participantes,
ofreciendo una vision
clara de su
funcionamiento.




METODOLOGIA DE
LA PROMOCION

La dindmica de Venda, Acumule
y Gane 2025 se basa en la
identificacién y registro de
cédigos Unicos impresos en
stickers adheridos a los
empaques de los productos
participantes.

Durante los meses de agosto,
septiembre, octubre y noviembre
de 2025, los productos de las
marcas seleccionadas seran
rotulados con un sticker que
contiene la siguiente informacion
clave:

[

CODIGO UNICO: Un cédigo
alfanumeérico que el participante
debe registrar en la pagina web
oficial para acumular puntos.
Cada cédigo solo puede ser
redimido una Unica vez.

VALOR DEL INCENTIVO:
El valor en puntos que se otorga
por cada producto vendido.

LINEA Y MARCA DEL
PRODUCTO:

Informacidén especifica sobre el
articulo al que corresponde el
codigo.

FECHA DE VENCIMIENTO:

La fecha limite para registrar los
cédigos es el 31 de diciembre de
2025. Después de esta fecha, los
codigos perderan su validez.

CODIGO QR: Un cédigo de
acceso rapido que enlaza
directamente a la pagina web de
la promocién, facilitando el
registroy la consulta de la
metodologia.

ara participar, el vendedor de
mostrador debe ingresar a
https://www.acumuleyganegrupoa.co,
crear un usuario, aceptar los términos y
condicionesy, posteriormente, registrar
cada cédigo unico de manera individual.
El puntaje acumulado se refleja en su
cuenta y podra ser canjeado por dinero

en efectivo a través de Efecty. I




PRODUCTOS, MARCAS Y
PERIODOS DE PARTICIPACION
LA PROMOCION INCLUYE LAS

SIGUIENTES MARCAS Y LINEAS

DE PRODUCTOS, CON SUS
RESPECTIVOS VALORES DE
INCENTIVO:

Embragues, bombas de
agua y bombas de aceite, con un
valor de $2.000 por producto.

GABRIEL: -\ (o] gd[c[VETe [o]{=IAelo] o

un valor de $2.000 por producto.

B Kits de arrastre (kits

completos), con un valor de
$1.500 por producto.

m Liquido para frenos, con

valores variables de $2.000 o
$3.000, dependiendo de la
referencia.

€ 4

® LA ROTULACION DE LOS PRODUCTOS SE
LLEVARA A CABO EN LOS SIGUIENTES
PERIODOS:
Agosto y Septiembre de 2025: Liquido para
frenos de la marca Cofre y kits de arrastre
Kross.

® SEPTIEMBRE Y OCTUBRE DE 2025:
Amortiguadores de la marca Gabriel.

® NOVIEMBRE DE 2025: Embragues, bombas
de agua y bombas de aceite de la marca
BWB.

REQUISITOS DE PARTICIPACION

Esta promocion esta disefiada exclusivamente para“
comercializan nuestros productos y marcas mencior
ni a vendedores de mayoreo. Los participantes debe
Ser mayores de dieciocho (18) afios.

Residir en Colombia.

Aceptar los términos y condiciones de la promocién,



O PUEDEN PARTICIPAR EN LA PROMOCION:

- Personas menores de dieciocho (18) anos.

- Personas que reporten cédigos o fotografias de
productos no correspondientes o no participantes.
Quienes incumplan los presentes términos y

" condiciones.

- Quien Chaneme Comercial S.A. inhabilite
libremente.

Esta promocién es una estrategia clave para
fortalecer la relacién con nuestros clientesy
premiar su dedicacién y esfuerzo en la
promocioén de nuestras marcas y.__é'star tener
presencia en la mente de nuestros clientes.




Revista digital autoy

Tu guia para no frer




